DERS BiLGi FORMU

DERSIN ADI PERAKENDECILIK
DERSIN SINIFI 10. Sinif
DERSIN SURESI 3 Ders Saati

DERSIN AMACI

Bu derste oOgrenciye; is saghglr ve guvenligi tedbirleri dogrultusunda
perakendecilik sektdért ile ilgili islemlerin  bilgi ve becerilerinin
kazandirilmasi amaglanmaktadir.

DERSIN OGRENME
KAZANIMLARI

Toptan ticareti agiklar.

Perakende ticareti agiklar.

Sektdrin pazar arastirmasini yapar.

Bagimsiz perakendecilik iglemlerini agiklar.

Bolimli ve ¢ok katli magaza sistemi islemlerini agiklar.
Franchise magaza islemlerini agiklar.

Zincir magazacilik islemlerini agiklar.
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EGITIM-OGRETIM

Ortam: Sinif, Uygulama Atolyesi

S(F;LQI\NAI\I\;IIIE Donanim: Etkilesimli tahta/projeksiyon, bilgisayar, yazici/tarayici, gorsel
materyaller, ders igerigine iliskin kaynak kitaplar, basili materyaller.
Bu derste; 6grencinin bilissel alana ait performansi degerlendirilirken agik
uclu, coktan secmeli, dodru yanhs, eslestirme, kisa cevapl sorulardan
OLCME VE uygun goriilen élgme araci kullanilabilir. Bunun yani sira, édrencinin

DEGERLENDIRME

edinmis oldudu bilgi ve becerileri ortaya koyduklari calismalari
degerlendirmek icin, kontrol listesi, derecelendirme dl¢edi kullanilabilir.

OGRENME KAZANIM _
BIRIMI/UNITE SAYIS| DERS SAATI ORAN (%)
DERSIN KAZANIM -
TABLOSU Sektdrler Arasi 2 . N
Ozellikler
Perakendecilik
Sektorii 4 72 67
TOPLAM ; — —




OGRENME BIRIMi KAZANIMLARI ve

OGRENME BIRIMi | KONULAR

KAZANIM ACIKLAMALARI

1. Toptan ticaret islemlerini yapar.
o  Toptan ticaret kavramini agiklanir.
e  Toptan ticaretin dnemini agiklanir.
e  Toptan ticaretin yararlarini agiklanir.
o Toptan ticaretin ekonomiye etkilerini agiklanir.

1. Toptancilik e  Toptanciligin gesitlerini listelenir.

Sektorler Arasi
Ozellikler

2. Perakendecilik

3. Sektoriin Pazar
Aragtirmasi

2. Perakende ticaret igslemlerini yapar.

Perakende ticaret kavramini agiklanir.

Perakende ticaretin gelisimi ve tarihgesini agiklanir.
Perakende ticaretin 6nemini acgiklanir.

e  Perakende ticaretin yararlarini agiklanir.

e  Perakende ticaretin ekonomiye etkilerini aciklanir.

3. Sektoriin pazar aragtirmasi iglemlerini yapar.

e  Sektorle ilgili temel kavramlar aciklanir.

e  Sektorin pazar arastirmasi agiklanir.

e  Sektorin hedef pazar seciminde dikkat edilen kriterler
siralanir.

Perakendecilik
Sektorii

1. Bagimsiz
Perakendeciler

2. Bolimli ve Gok
Katl Magazalar

3. Franchising

4. Zincir Magazalar

Bagimsiz perakendecilik igslemlerini agiklar.

e  Bagimsiz perakendeci agiklanir.

e  Bagimsiz perakendecilik islemleri siralanir.

e  Bagimsiz perakendecilerin 6zellikleri siralanir.

e  Bagimsiz perakendeciligin Ustiin ve zayif yonleri siralanir.

o Bagimsiz perakendecilikte basariyi etkileyen temel
faktorler agiklanir.

Bolimlii ve c¢ok kath magaza sistemi iglemlerinin ne

oldugunun aragtirmasini yapar.

e  BOAlUmIU ve ¢ok katli magazacilik sistemi aciklanir.

e  BOolimli ve gok kath magazacilk sisteminin gelisimi

aciklanir.

e  BAlUmIU ve ¢ok katll magazacilik sisteminin ézellikleri
siralanir.

e  BOAlUmIU ve ¢ok katll magazaciligin Ustin ve zayif yonleri
siralanir.

e  BOAlUmIU ve ¢cok katli magazacilikta basariyi etkileyen
temel faktorler agiklanir.

3. Franchise magaza iglemlerini agiklar.

e  Franchising agiklanir.

e  Franchising ile ilgili temel kavramlar agiklanir.

e  Franchising sisteminin gelisimi aciklanir.

e  Franchising turleri aciklanir.

e  Franchising sisteminin uygulama asamalari ac¢iklanir.

e  Franchise s6zlegsmelerinde taraflarin yikimltltkleri
aciklanir.

e  Franchising sisteminin uygulama asamalari ac¢iklanir.

e  Franchising sisteminin Ustun ve zayif yonleri siralanir.

e  Franchising sisteminde basariyi etkileyen faktorler
aciklanir.

e  Franchising anlasmalarini sona erdiren durumlar agiklanir.




4. Zincir magazacilik islemlerini agiklar.
e  Zincir magazacilik sistemi aciklanir.
e  Zincir magazaciligin ézellikleri siralanir.
e  Zincir magazalarin Ustin ve zayif yonleri siralanir.
e Zincir magazacilikta basariyi etkileyen faktorler agiklanir.
o  Diger perakendecilik tirleri agiklanir.
o  Uluslararasi perakendecilik agiklanir.

UYGULAMA FAALIYETLERI/TEMRINLER

e Toptan ticaret tirleri ile ilgili sunum hazirlar.

e Toptan ticaretin fonksiyonlari ile ilgili sunum hazirlar.

e Perakende ticaret faaliyetlerini agiklayan sunum hazirlar.

e igletme &zelligine gére perakende magaza organizasyon semasi plani gikartir.
e Toptan ve perakende sektdru arasindaki baglanti akis semasini olusturur.

e  Sektdrin pazar arastirmasi yapar.

e Sektorin pazar arastirmasi ile ilgili poster afis hazirlar.

Selg_tbrler Arasi
Ozellikler

e Badimsiz perakende satis islem semasi hazirlar.

e Bagdimsiz perakendecilik teslimat igslemlerini gdsteren sunum hazirlar.

Perakendecilik . B(?I?ml? ve ¢ok katl magazalarda satis ?glemler.i planlama5| yapar. ) .
Sektérii e Bo&lUmIU ve ¢gok katll magazalarda satis islemlerinin nasil yapildigini gésteren bir sunum
hazirlar.

e Franchising isletmelerde satis planlamasini gdésteren sunum yapar.

e Zincir magazacilik satis islemlerinin planlamasini yapar.

e Zincir magazacilikta supermarket faaliyetlerini gdsteren sema hazirlar.

e Diger perakendecilik turlerini gdsteren sema hazirlar.

e Perakendecilerin uluslararasilagsmasini etkileyen faktorlerin tablosunu hazirlar.

DERSIN UYGULANMASINA ILISKIN AGIKLAMALAR

Ogrencilerin arag ve geregleri is saghgi ve givenligi kurallarina uygun kullanmalarina yénelik agiklamalar yapilmalidir.
Zumre o6gretmenler kurulu temrinlerden okulun fiziki sartlarina, atlye ve 6égrenci sayilarina ve seviyelerine gére uygun
olanlari segerek uygulayacaktir. Temrinler mutlaka tamamlanacaktir.

Bu derste dgrencilere yaptidi calismalara sinif arkadaslarina sunmasina firsat verilerek iletisim becerilerinin gelismesi
saglaniimahdir.

Anlatimdan ve 6rnek c¢alismalardan sonra, dersin 6grenme kazanimlarinin 6grencide pekistiriimesi amaciyla birden
fazla uygulama faaliyeti yapiimalidir.

Bu dersin islenisi sirasinda merakli ve arastirmaci olma, dirist ve glvenilir olma, birlikte calisma musteri haklarini
koruma, gller yuzli olma, deger, tutum ve davraniglari 6n plana ¢ikaran etkinliklere yer verilmelidir. Bu etkinliklerde
soru-cevap, anlatim, arastirma, beyin firtinasi, sunum yapma gibi ydontem ve teknikler kullanilabilir.

Ogrencilerin perakende ticaret faaliyeti gerceklestiren igsletme incelemelerini saglayarak sinifta sunum yaptiriniz.
Ogrencilerin toptan ve perakende ticaret faaliyeti yapan igletmeleri karsilagtirmalarini saglayiniz.

Ogrencilerin Tirk Ticaret Kanunu incelemelerini saglayiniz.

Ogrencilerin perakende ticaret faaliyeti yiiriiten zincir isletme incelemelerini saglayarak sinifta sunum yaptiriniz.
Ogrencilerin franchise igletme incelemelerini saglayarak sinifta sunum yaptiriniz.

Ogrencilerin bélimli ve gok katli isletme incelemelerini sadlayarak sinifta sunum yaptiriniz.




